NOTAS SOBRE EL CRECIMIENTO REGIONAL Y LAS
ECONOMIAS EXTERNAS

Franklin Proafio

El crecimiento de los paises es un asunto que ha preocupado
a los economistas desde hace mucho tiempo. De la época de los
cldsicos hasta Marx se hicieron importantes avances. Sin embargo,
investigaciones mas sistematizadas llegaron posteriormente, entre
la década de los cincuenta y la mitad de los sesenta. La evolucién
del enfoque del crecimiento regional se circunscribié a un perio-
do mas corto; su iniciacién data de finales de los afios veinte. Los
antecedentes que sirvieron para desarrollar aspectos del crecimien-
to regional fueron trabajos desconectados entre si, tales como el
de Ohlin ! sobre la “Teoria del Crecimiento Interregional” y el
estudio de Myrdal 2 sobre la teorfa de la “causacién acumulati-
va”. La economia de la tierra ejercié también considerable influen-
cia en los posteriores avances de la teoria del crecimiento regional,
sobre todo en la sistematizacion del analisis de los recursos natura-
les y los aspectos de la localizacion. Hacia 1.960, el trabajo de
Kuznets 3 aportd evidencias empiricas sobre aspectos relaciona-
dos a la redistribucién poblacional y el crecimiento econdémico.

Con posterioridad a los afios sesenta fueron surgiendo técni-
cas adecuadas a la verificacion empirica de las hipotesis, asi como
también se incorporaron elementos claves de los modelos de cre-
cimiento neoclasicos para explicar mis coherentemente aspectos
del crecimiento regional. La metodologia de elaboracién de pro-
yectos de desarrollo integral también ha aportado valiosos elemen-
tos tedricos en este campo.

Actualmente, la teoria del crecimiento regional se encuen-
tra en un estado de evolucion menor al de la teoria del crecimien-
to en general, aunque se nota una urgencia operativa dictada prin-
cipalmente por las exigencias de la politica econémica. La eviden-
cia de tales tendencias puede comprobarse en el empefio de los
gobiernos por solucionar los problemas del empleo, la igualdad de
oportunidades para todos los ciudadanos y otras metas sociales
que continuaran enfrentando las dificultades de las zonas que pa-
decen rentas bajas, elevado desempleo y subempleo, lento cre-
cimiento, baja productividad y altos indices de emigracién.

La evolucion del problema al interior del pais ha conduci-

1 Bertil Ohlin, Inter—Regional and International Trade, Cambridge—Mass.,
Harvard University, Press, 1933.

Gunard Myrdal, Economic Theory and Underdeveloped Regions, Duekworth,
1957.

3 S. Kuznets, A.R. Miller y R.A, Easterlin, Population Redistribution and Eco-
nomic Growth, United States, 1870—1950, Filadelfia, Pa., 1960,
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do a distinguir claramente regiones que estan por encima del pro-
medio nacional y otras que estan por debajo. Precisamente esta si-
tuacién ha mantenido la necesidad de vigorizar el impetu de una
politica regional conducente a disminuir las disparidades existen-
tes.

El objetivo principal de la politica regional radica en promo-
ver el desarrollo de una determinada irea por razones especifi-
cas. Este propésito se puede lograr estimulando a las empresas
del sector privado a que instalen sus plantas o se localicen en a-
quellas regiones que no constituyen polos de desarrollo. Una vez
que las metas vayan cumpliéndose, disminuirdn el desempleo y
la emigracion y se elevaran los ingresos en las dreas deprimidas.
Puesto que las empresas no se localizaran en estas zonas, se ofre-
cen una serie de incentivos de orden tributario, crediticio, arance-
lario, etc., para conseguir este objetivo. Ahora bien, estos estimu-
los a menudo han demostrado ser ineficaces, lo que pone de mani-
fiesto que las decisiones de localizacion no sdlo se basan en ele-
mentos de rentabilidad. Esta comprensiéon es util para que las
medidas de politica econémica que se lleven a cabo resulten mas
eficaces. Si estas aproximaciones tienen sentido, se puede adelan-
tar el criterio de que la politica econémica no debe consistir tnica-
mente en el otorgamiento de beneficios monetarios sino en una
mayor intervenciéon a través de una adecuada asignacion de los re-
cursos que repercuta en la distribucion espacial de los recursos, de
la poblacién y de las actividades econdmicas dentro de la region.
Esto implica que la politica regional y la planificacion no son dos
eventos independientes sino que guardan estrechas vinculaciones.

El énfasis de la politica regional varia con las etapas del de-
sarrollo. Si la region que se desea desarrollar se encuentra en una
etapa preindustrial, el acento de la politica economica debe radi-
car en la dotacién y mejoramiento de la infraestructura fisica y
social, necesaria para iniciar el proceso de desarrollo industrial.
Una vez que se ha logrado la transicién de una economia eminen-
temente agraria a una industrial, resulta crucial la conformacion
de centros o polos industriales capaces de obtener beneficios de-
rivados de las economias externas.

La fase industrial tiene que superar los problemas regionales
propios de este estadio, incluyendo las nuevas dificultades que van
resultando en conexion a las areas deprimidas. Asi, la incapacidad
de lograr una mas equilibrada distribucion regional de la industria
mantendria a ciertas areas a niveles atrasados, en tanto que otras
sufririan los efectos de una excesiva dependencia. Ejemplos se
pueden encontrar al comparar el grado de evolucién de las provin-
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cias de Guayas, Pichincha y Azuay frente al resto de las zonas de-
primidas del pais.

Al reconocer la presencia y el caricter de los problemas regio-
nales, se pueden ejecutar medidas tendientes a solucionar los pro-
blemas en cada fase. Por ejemplo, en la transicién de la fase agrico-
la a la industrial deberd evitarse que surjan areas deprimidas, ase-
gurando una diversificacién adecuada de la industria por region.

No debe perderse de vista que existen regiones atrasadas,
no sélo en el Ecuador sino aun en los pafses industrializados. Pe-
ro esta situacion no implica que la politica regional deba canali-
zar la actividad fabril hacia estas zonas. Es probable que muchas
regiones no sean aptas para la industria como tal, pero que si go-
cen de ventajas comparativas en otras actividades tales como la
agricultura, la mineria o el turismo. En todo caso, la solucidn co-
rresponde a una mezcla de fuerzas sociales y politicas, asi como a
la evolucién econémica a largo plazo de los distintos sectores de
la economia regional,

Subsiste un problema vinculado a aquellas dreas que han ini-
ciado un proceso de industrializacién pero que acusan una defi-
ciente realizacion en términos de indicadores tales como: alto de-
sempleo, bajos ingresos per cipita, bajos niveles de productividad,
etc. La raiz del problema puede estribar en un sinntimero de cau-
sas, que pueden explicarse por medio de dos enfoques, el estructu-
ral y el de la localizacion. El analisis estructural sintetiza las inter-
acciones de los factores productivos y sus efectos en la lenta ta-
sa de crecimiento resultante de la incipiente estructura econdmi-
ca y sobre todo del alto grado de dependencia de la zona. El en-
foque de la localizacién arguye que la relativa insuficiencia de es-
tas regiones se explica por la ubicacién periférica zonal con respec-
to a los mercados centrales. Como resultado, los sectores moder-
nos de la economia no se ven atraidos hacia esas regiones a menos
que se limen las desventajas por medio de una mejor infraestructu-
ra fisica y social.

Los aspectos relacionados a la estructura regional dependen
también de las interrelaciones al interior de la regién y con otras
areas. Una metodologia apropiada y 1til en este tipo de estudio
es el analisis insumo—producto interregional.* A través de este ins-
trumento es posible prever el impacto de cualquier cambio de la
demanda efectiva en el interior de una region y sus repercusiones
sobre otras variables.

Finalmente, dentro de los problemas regionales hay que men-

4 Walter Isard, Mcthods of Regional Analisis, Cambridge, M.I.T. Press, 1,960,
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cionar el de la congestién, vinculdndolo con las desventajas o dese-
conomias externas resultantes de la presencia de varias firmas en
una regién. Isard precisamente sefiala que el costo medio de los
servicios urbanos depende de las diferentes dimensiones zonales
asi como del costo per capita en la provision de servicios para
el grupo, que primero tendera a caer y luego a crecer con el tamafio
de la urbe. Esto significa que hay una dimension 6ptima para la
ciudad desde el punto de vista de minimizar los costos para la pro-
vision de los servicios urbanos. ®

Estas consideraciones normalmente no entran en los calcu-
los de las unidades productivas ya que éstas toman sus decisiones
basadas en la rentabilidad privada, excluyendo los eventuales cos-
tos sociales,

Frente a estos problemas regionales, surge como contraparti-
da la accion gubernamental. La presencia del gobierno se convier-
te en elemento correctivo de las insuficiencias de las fuerzas de
mercado. En efecto, el sistema de precios al interior del pais no
refleja las productividades marginales de las distintas regiones. Por
ejemplo, el proceso de negociacion de los salarios varia en las dis-
tintas regiones, aspecto que no puede ser corregido automatica-
mente en razén de la escasa movilidad de la fuerza de trabajo. En
este caso, las fuerzas de oferta y demanda no permiten eliminar
las diferencias de desempleo regional.

Los objetivos que busca el estado en su intervencién para
promover un 6ptimo desarrollo regional es la ampliacién de la
frontera de posibilidades de produccién a través de una mejor uti-
lizacién, de una eficiente asignacion y el logro de una tasa acepta-
bhle de crecimiento de los recursos productivos. Una mejor utiliza-
cion de los recursos implica eficiencia de la produccion, entendida
en su doble contexto: eficiencia técnica y eficiencia econémica.

La consecuciéon de la asignacion 6ptima de recursos entre
los diferentes sectores de la economia implica evitar el despilfa-
rro de los recursos via incorporacion del costo social en los cilcu-
los del inversionista, asi como la disminucidn o prevencién de fuer-
zas oligopolicas en el mercado.

Una tasa de crecimiento satisfactoria significa, en este contex-
to, evitar disparidades en la distribucién del ingreso. Por eso, a
la politica regional se la puede entender como la aplicacién de un
espacio geografico a la realizacion de estos objetivos. Los efectos
de su aplicacion deberan influir directamente sobre los objetivos
globales, a la vez que deberan reducirse las fricciones que puedan

5 Walter Isard, Location an the Space Economy, Cambridge, M.I.T. Press, 1.956.



FRANKLIN PROANO 13

surgir de los objetivos individuales. El rol mas importante,
sin embargo, debe estar vinculado a evitar la subutilizacién de los
recursos, primordialmente el desempleo en las zonas donde esté
mas concentrado.

Un plan de desarrollo que contenga consideraciones acerca
de la naturaleza del proceso de crecimiento regional debera tomar
en cuenta las interrogantes bdsicas planteadas en los parrafos an-
teriores. Es obvio que muchas de estas interrogantes no podran re-
solverse ni con la ayuda de los modelos de crecimiento neoclisi-
cos ni con otras teorias de la politica econémica, a menos que se
introduzca la dimension espacial en el crecimiento regional.

Uno de los elementos que facilita el crecimiento regional, cla-
rificando su proceso para que sea funcional, es la gestacion y vigen-
cia de ventajas para la localizacién. A estas ventajas se las llama e-
conomias externas. En lo que sigue de este articulo se ampliara
el contenido y alcance del concepto, de modo que su comprension
¥y uso sirva a los planificadores regionales, tanto en la elaboracién
de politicas cuanto en su evaluacion.

Definiciones y Clasificacién de las Economias Externas

Las economias externas se conciben en funcién del efecto
que originan sobre las variables econémicas. Este efecto a menudo
se lo asocia con los cambios que se operarian en las ganancias, en
la produccién y ocasionalmente en la inversién. Sin embargo, de-
finiciones explicitas, especialimente en un contexto de desarrollo
econémico, son escasas, lo que permite denotar la falta de un a-
cuerdo generalizado. Uno de los autores que mas utiliza el concep-
to es Tibor Scitovsky, quien considera que las economias externas
son de caracter pecuniario, al tiempo que las concibe en términos
de ganancias. “Las economias externas existen donde las ganan-
cias de la firma dependen no sélo de su propio producto y sus in-
sumos sino también de la produccién de insumos de otras [ir-
mas”. 6

William Fellner al hablar de las condiciones iniciales de cre-
cimiento sostiene que ““las economias externas aparecen cuando
al aumentar una empresa sus factores productivos, no incrementa
Gnicamente su propia produccién sino también la de otros secto-
res del sistema econémico... Y luego manifiesta, que a pesar de que
existen muchas fuentes de economias externas, el conocimiento y
la capacitacion es lo mas importante ya que esta actitud puede di-
fundirse a otros sectores de la economia volviendo irreversible el

6 Tibor Scitovsky, Two Concepts of External Economies, Journal of Political
Economy, Abril 1.954 pp. 143--51.
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proceso porque el conocimiento no se pierde”. 7

Arndt hace referencia a aspectos de inversion: “el énfasis ac-
tual de las economias externas radica no tanto en la reduccion de
costos cuanto en el estimulo que se da a la inversién”. 8

En la blsqueda de elementos causales y explicativos del de-
sarrollo regional via generacién de economias externas es valido
referirse al rol desempeiiado por la vigencia de este concepto. Mas
concretamente conviene preguntar: ;Han sido las economias ex-
ternas un factor clave en la generacion de polos de desarrollo? ;Ha
sido el propio crecimiento econdmico el generador de economias
externas? ;Sobre qué variables relevantes han actuado las econo-
mias externas?

Lamentablemente, no existe en la literatura del crecimiento
econdmico una respuesta definitiva y por ello existe una amplia
connotacion del término.

Paul Rosenstein—Rodan piensa que una economia externa
debe cefirse a aspectos de costo solamente. En las discusiones re-
lativas a la importancia del desarrollo simultaneo de varias indus-
trias que se proveen mutuamente de mercados, define los efectos
de mercado en términos de costo antes que de ingresos. 9

Este enfoque no es compartido por Scitovsky quien al ana-
lizar cuatro argumentos que son el origen de las economias exter-
nas dice que la expansién de la industria A puede dar como resul-
tado la obtencién de ganancias si se dan las siguientes condicio-
nes:

a) Que una firma produzca un factor usado en la industria

A;

b) Que una firma produzca bienes complementarios al de la
industria A;

¢) Que una firma produzca sustitutos de un factor usado en
la industria Ay,

d) Una firma que produzca bienes que sean comsumidos por
personas cuyos ingresos van a ser elevados como conse-
cuencia de la expansion de la industria A. 10

A partir de cada uno de estos argumentos se desprende, en-
tonces, que el cambio se opera en los ingresos y no en los costos.

7 William Fellner, Trends and Cycles in Economic Activity, New York: Henry
Holt, 1.956 p, 343.

8 H, Amdt, External Economies in Economic Growth, The Economic Record
Vol. 61, 1,956 p. 196,

9 Paul Rosenstein—Rodan, Problema of Industrialization of Eastern and South
Eastern Furope, Feonomie Journal, 1.943 pp. 202—11.

10 Scitovsky, op.cit., p. 305.
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Ragnar Nurkse, al referirse a las economias externas sostiene
que éstas surgen como resultado del ensanchamiento del mercado,
sin indicar explicitamente si son funciones de costo o ingreso. Di-
ce Nurkse: “Un incremento balanceado en la produccién genera e-
conomias externas al agrandar el tamafio del mercado para cada
firma o la industria.” 11

Con el proposito de buscar una posible conciliacién, es Gtil
citar la opinién de Marcus: “Una regién puede disponer de una al-
ta tasa de crecimiento sobre otra en razén de uno o ambos facto-
res: a) Esta posee una ventaja de mercado (de demanda), b) go-
za de una ventaja de costo.

Una ventaja de mercado se deriva del crecimiento poblacio-
nal en el drea o sus alrededores y quizd de una mejor distribucién
del ingreso, en especial en el caso de paises en desarrollo, o puede
incluir ventajas debido a menores costos de transporte en razén de
la proximidad al mercado. Cualquier ventaja que no sea del merca-
do, sera considerada ventaja de costo.”! 2

Sobre la base de estos enfoques, es conveniente buscar una
situacion intermedia y precisar que cuando se trate de curvas de
ingreso se originardn economias externas de ingreso, en tanto que
desplazamientos de las curvas de costo implicarin economias ex-
ternas de costo. Obviamente, el asunto no esté en la terminologia,
sino en el acuerdo de asociar nombres especificos a conceptos es-
pecificos, de manera que cuando se hable de que la firma X ge-
nera economias para la firma Y, se estd hablando de una interrrela-
cién que conlleva costos o ingresos.

Elementos Gestores de Economias Externas

Es importante dilucidar cudles son los actores que generan
economias externas. De las varias definiciones citadas se despren-
de que tampoco existe un acuerdo generalizado. En algunos casos
son las firmas y en otros los consumidores.

Si se asume que un conjunto de consumidores responde a la
presencia de firmas, se puede afirmar que son éstas las que origi-
nan economias externas. Pero si la presencia de firmas genera o-
portunidades de empleo al atraer obreros que luego pasan a ser
consumidores, se podria razonar inversamente y decir que la pre-
sencia de una fuerza de trabajo potencial atraerd nuevas firmas.

11 Ragnar Nurkse, “Algunos Aspectos Internacionales del Problema del Desarro-
llo Econémico” en Agawala y Singh, The Economics of Underdevelopment (New York,
Oxford U.P, 1965) p. 260,

12 M, Marcus, ‘“Agglomeration Economics: A Suggested Approach’”’ in Land—
Economics (Vol, 41 1.965) p. 280.
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Resulta usual que las firmas se localicen en las grandes urbes,
pues aparte de los factores sefialados, existen elementos de indo-
le psicolégica que mueven a obreros v empresarios a residir en a-
quellos lugares donde puedan encontrar prestigio, relaciones so-
ciales y entrenamiento.

La infraestructura es a menudo considerada como una fuen-
te de economias externas. Albert Hirschman dice que ‘‘el gobier-
no proporciona importantes economias externas al dictar leyes,
educacién basica e infraestructura fisica”. 3

Del analisis precedente se deduce que tampoco existe un
criterio definido de lo que es una economia externa en términos
de un factor causal. Pareceria claro que el concepto se ha extendi-
do mas de lo que implica una simple reduccién de costos causada
por la interaccién de empresas. Se dirfa que ha llegado a involu-
crar aspectos de indole psicologica desde prestigio y vida social,
hasta aspectos de asignacion de recursos a través de politicas im-
positivas y de gasto publico.

Economias Externas y Teorias del Desarrollo

La falta de acuerdo explicito respecto al manejo del concep-
to de economias externas hace necesario buscar una conexién
entre los distintos conceptos utilizados por cada teoria y la impor-
tancia que se deriva de su utilizacion.

Asf en el pasaje citado de Rosenstein—Rodan se establecio
que de la produccion resultante de un proceso, los trabajadores
gastarian una parte de sus salarios en esos bienes, de tal modo que
la complementaridad de la demanda garantizaria las ventas. Hirsch-
man dice que Rosenstein—Rodan enfatiza aspectos de demanda en
tanto que otros estudios sobre el crecimiento balanceado, tales co-
mo el de Scitovsky, analizan aspectos de la oferta. * *

Dentro del contexto de la teoria del crecimiento balanceado
subsiste el principio de que una considerable magnitud de las ga-
nancias de una firma, obedece a la existencia de otras firmas. De-
be quedar claro, sin embargo, que la existencia de economias
externas es una condicién necesaria pero no suficiente del creci-
miento. Es primordial que alguien inicie inversiones en infraestruc-
tura bésica, preferentemente el estado, como entre asignador de
recursos. ‘

La versién francesa del crecimiento desbalanceado como que-
dé indicado se donomina “polarizacién”. Perroux analiza el cre-

13 Albert O. Hirschman, The Strategy of Economic Development (New Haven:
Yale University Press, 1.968) p. 58.

14 Hirschman, op. cit.. p. b1,
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cimiento como algo iniciado y transmitido por la industria motriz
que es la industria moderna y grande cuya tasa de crecimiento es
mayor a la del promedio; su capacidad es amplia para influenciar
las compras y ventas de otras firmas. El autor sostiene que si una
industria expande su producto hasta conseguir el punto minimo en
la curva del costo medio de largo plazo y en tanto no sea un mono-
polio, disminuira su precio e induciri la expansién y ventas de o-
tras industrias. 1%

El argumento de Perroux es incompleto. Sefiala que no se
trata de firmas monopélicas pero tampoco indica a qué categoria
de mercado corresponde, ni explica la reaccion de las otras indus-
trias respecto al incremento de la produccion. Unicamente enfoca
este fendmeno en la base de las economias externas.

La literatura también establece que cuando estd presente una
firma propulsora, la polarizacién es el resultado del eslabonamien-
to entre actividades econémicas de naturaleza tecnologica.

La polarizacién del ingreso corresponde al enfoque Keynesia-
no del multiplicador. El incremento del ingreso de una firma e-
levara el de otras. Puesto que el multiplicador de Keynes requie-
re de un cambio autonémo en el ingreso disponible, ciertos estabi-
lizadores, como la politica fiscal, afectarian esa polarizacion.,

La polarizacién psicolégica introduce el aspecto psicoldgi-
co en las decisiones de invertir. Posiblemente, la presencia de una
empresa grande en una determinada regién puede inspirar confian-
Za a otras empresas mas pequefias o similares. En este contexto, la
accién del gobierno puede ser beneficiosa en la creacién de tales e-
conomias al complementar planes especificos para el crecimiento
regional y al dotar de la confianza necesaria en el aspecto econdémi-
co y por tanto al disminuir la incertidumbre y con ello el riesgo.

En los aspectos hasta aqui discutidos sobre “polarizacién”
se ha destacado la difusion del crecimiento antes que la causa i-
nicial del mismo. En este orden de cosas es evidente que si bien la
teoria asume la existencia original de una firma, no logra expli-
car su creacion. A este respecto, amerita la idea central de Hirsch-
man, relacionada con la maximizacién inducida de las teorias
de decisiones. El mecanismo que lleva a esta accién son las utili-
dades y a éstas se las puede considerar como resultantes de las e-
conomias externas. Los efectos eslabonados son la clave; el prime-
ro de ellos se denomina “‘eslabonamiento hacia atrds” que no es
otra cosa que el estimulo derivado del establecimiento de una fir-
ma respecto a las disponibilidades de un nuevo y agrandado mer-

15 F, Perroux, “La Coexistence Pacifique”, citado en Bela Balassa, Teoria de la

Integracién Econémica, (México, Biblioteca UTHEA de Economia, 1.964) p, 217.
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cado para sus insumos. El otro constituye los ‘‘eslabonamientos
hacia adelante”, o sea el conjunto de actividades que surjen a
posteriori y como resultado de una industria clave. 1€

En los ultimos afios se ha prestado mucha atenciéon al feno-
meno de la “aglomeraciéon”. La literatura sobre este aspecto estd
relacionada con la lista de elementos que contribuyen a la aglo-
meracion antes que con modelos y supuestos que expliquen el
comportamiento de las empresas. Esta lista de elementos precisa-
mente constituye las economias externas. La concentracién en
grandes zonas urbanas se explica por el ambiente favorable que las
economias externas provean, Se origina en tres elementos: a) en
la existencia de fricciones; b) en la indivisibilidad de los insumos;
y ¢) en la invariabilidad de los insumos en el corto plazo.

Las fricciones se refieren al esfuerzo y a los costos de trans-
porte necesarios para mover los bienes. Una cierta magnitud de
aglomeracion se atribuye precisamente al hecho de que las firmas
tienden a localizarse donde puedan minimizar los costos de trans-
porte.

La indivisibilidad de los insumos implica que algunos insumos
estan disponibles solamente en grandes unidades, lo que vuelve di-
ficil la combinacidén Optima con otros insumos.

Invariabilidad significa que en el corto plazo ciertos facto-
res que son fijos en una localidad no necesariamente lo son en o-
tra.

Del analisis surgen tres elementos que coadyuvan a la vigen-
cia de las economias externas. El primero explica la presencia de
barreras al crecimiento; el segundo a la forma en que se difunde
este crecimiento, y finalmente a las circunstancias favorables pa-
ra la aglomeracion.

En cuanto a nuevas inversiones, el rol de las expectativas es
crucial. Puede existir demanda potencial para un bien, pero si na-
die lleva adelante la inversién, no se puede hablar de economias
externas. Por eso, es necesario una conexion entre la persona que
tome la decision de invertir y la presencia de las ventajas deriva-
das de las economias externas. En otras palabras, una nueva de-
manda o una disminucién del costo no crean economias externas
sino Gnicamente cuando estas ventajas entran en los calculos del
inversionista.

A las economias externas se las puede expresar en términos
macroeconOmicos como los cambios en las corrientes esperadas
de ingresos de inversiéon. Esta aproximacion no sélo imprime la

16 Hixschman, op, cit., p. 99.
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importancia del elemento sicolégico, sino también que mejoraria
las posibilidades de incorporar este concepto a la teoria de la in-
version.

La mayor parte de las variables que influencian la inversion,
tales como la estructura de la demanda, la tasa de interés, el nivel
de ahorro y las disponibilidades de fondos, son variables macro-
econdémicas. Hirschman dice que el “analisis de la complementa-
ridad ha sido relegado por la teoria econémica al proceso microe-
condmico del equilibrio parcial, pero para los paises subdesarro-
llados merece un sitial de honor, en cualquier andlisis macroeco-
némico del proceso de crecimiento”. 17

De otro lado, no se debe considerar la influencia de los retor-
nos esperados y la decision de invertir como aspectos exclusivos
quc dilucidan las economias externas. La inversion requiere de
profundos andlisis y los topicos tratados en este articulo estin
lejos de pretender copar tan interesante tema.

17 Hirschman, op. cit., pp. 13—14.
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